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Continuano i brillanti risultati per la concessionaria di Grumello, che si appresta anche a festeggiare 10 anni di attivita

SILVAUTO CAR OUTLET A TUTTO GAS ANCHE NEL 2012

Nel panorama sempre pitt complicato ¢ depresso
dell'attuale situazione economica, c'é una realta che
sembra non risentire della crisi e continua a scalare
posizioni anche in un mercato difficile e selettivo quale
quello dell'automobile. Stiamo panlando di Silvauto Car
Outlet, giovane e dinamica concessionaria multimarca
con sede a Grumello del Monte, che anche nelle vendite
di quest’anno sembra non aver staccato il piede
dall'acceleratore. Se infatti il 2011 si era concluso con
730 vetture commercializzate e un fatturato vicino ai
7,5 milioni di euro, in aumento rispettivamente del 22%
e del 7% rispetto all'anno prima, il trend positivo & pro-
seguito anche nei primi 3 mesi del 2012, con una bril-
lante conferma del tasso di crescila (+ 7% nelle vendite
rispetto allo stesso periodo dell'anno scorso).

Quale il segreto di questi risultati, in netta controten-
denza rispeito alla contrazione che sta vivendo il setto-
re dell'auto? Lo abbiamo chiesto a Dario Belloli, Am-
ministratore Delegato Silvauto: “Credo che la
competitivita dei nostri prezzi, unita
all'ampiezza dell’offerta, rappresenti sicura-

mente il nostro principale punto di forza —
commenta Belloli — Pero penso anche che

il prezzo basso da solo non sia sufficiente:

il cliente vuole che, ad accompagnarlo *f‘-‘g

nella sua scelta, ¢i siano persone serie e
preparate, in grado di consigliarlo al ®

meglio ¢ assisterio lungo tutto il percorso

di acquisto, ed eventualmente anche dopo, %

nel post-vendita. Sin dall'inizio noi di Silvauto

abbiamo puntato su questo tipo di approccio, <
cercando di coniugare la massima concorrenziali-

ta dei prezzi con un servizio di qualita, in tutti | suoi
aspetti. E poi credo i sia dietro anche tanta passione ¢
tanto impegno, perché in Silvauto siamo tutti un po’
innamorati del prodotto che vendiamo”. A giudicare dai

web

risultati, pare che la formula funzioni: proprio in questi
mesi Silvauto sta per iagliare il prestigioso traguardo
delle 3.000 autovetture commercializzate dalla data di
fondazione e Comesmalmente si accinge a festeggiam i

sicuramente sngmﬁcatne nella giovane swnd dl Silvau-

Lo, soprattutto considerando come I'azienda sia partita

da zero e ci abbia messo qualche anno prima di intra-
prendere con decisione la strada della rivendita.

In questi 10 anni Silvauto di strada ne ha percorsa tanta:

da realta sconosciuia. nata quasi per caso, a quello che

0ggi € un punto di riferimento sempre piu autorevole

non solo sulla piazza di Bergamo € provincia, ma - grazie

alle potenzialita di internet — anche su scala multi-

regionale. La piccola concessionaria delle origini si €

trasformata infatti in 1 autentico “car outlet”, in grado

di offrire una vasta scelta di

veicoli, nuovi ed usali, a

prezzi davvero low

cost; mentre i pochi

elementi  inziali

== sono diventati

e 02¢1 UNO staff di

| 10 persone. Alla

=t sede originaria

g i Grumello del

Monte si ¢

aggiunto lo

show room di via

Luzzatti in zona

Malpensata, ed alla

vendita “tradizionale” si

: ¢ affiancata la potenza dello

~ stramento intemet, grazie al sito

WA, silvi _Un sito aggiomato costantemen-

te ¢ in tempo reale, recentemente integralmente rivisita-

Sede
di Grumello

to per offrire ancora piu
informazioni, praticita
d'uso e facilita di
fruizione ai suoi
visitatori. ;
In  termini ,
commerciali,
la proposia \ :
Silvauto &¥ =

Pg 2%

le tipologie di ™ &

scella a dispo- =

sizione del "=

potenziale acqui-

rente: dalle vetture <

nuove di prima immatrico-

lazione a Jahreswagen, veicoli aziendalie
chilometri zero, queste 3 ullime categorie auientici
punti di forza del car outlet di Gramello, per proseguire
poi con una vasta scelta di veicoli usati: un segmento
sempre pill “vincente” nella proposta Silvaute, anche in
virtu delle sue peculiarita (chilometraggio certificato e
dimostrabile, garanzia, servizio € massima concorren-
zialita del prezzo). Allofferta di prodotio si sposa un
servizio pre-vendita e post-vendita di primo Evello. che
per Silvauto rappresenta un cardine fondamentale
nella propria proposta al cliente. Da pochi mesi Silvau-
to ha per esempio introdotto il servizio di consegna
vetture a domicilio, sia in Italia che all'estero.

Lo scorso anno Silvauto ha inoltre valorizzato nlterior-
mente la propria vocazione all'auto d’epoca: una sezio-
ne “di nicchia” rispetto all'offerta complessiva ma por-
tafrice di valore aggiunto, per le competenze € ia “sen-
sibilita” che essa richiede. Frutto sopratiutto della pas-
sione dei 2 soci titolari, gli ultimi 12 mesi hanne visto la

partecipazione di Silvauto ad importanti rassegne fieri-
stiche di settore, a partire dalla Fiera Internazionale di
Pad0\ a e da “Automotoreiro” di Torino, con in pro-
gramma “Milano Auto Classica™ e nuovamente
Padova. Investimenti proiettati all'ulteriore
2. potenziamento nel 2012 anche di questo spedi-
B fico segmento di mercalo.

Per'anno in corso gli obieltivi sono sempre pitt
ambiziosi, puntando a proseguire il proprio
trend di crescita con tasso di crescita possibil-
&/ mente in doppia cifra. Ma il vero e proprio
=¥ “punto di svolta” del percorso Silvauto sara il
,' trasferimento dell'intera struttura in una nuova,
By avvenieristica sede: un edificio di nnova costruzio-
7 ne, con oltre 3.500 metri quadri di superficie ed ampio
parcheggio, destinato ad ospitare un vastissimo show
room, un'ampia officina specializzata, gii uffici di direzio-
ne e di vendita, nonché un'area dedicata alle Aulo
d'Epoca. Un progetto che — dopo lunga gestazione —
dovrebbe vedere la luce verso la fine del prossimo anno e

proiettare Silvauto verso orizzonti ancora pill ambiziosi.

SILVAUTO S.r l. |

Cod. Fiscale — Partita IVA: 02967700168 |
Capitale Sociale: € 119.900 LV.

Sede centrale, vendita e assistenza:

via Roma, 158 | 24064 Grurello del Monte (BG)
Tel. 035 830800 | Fax 035 8356648 |
e-mail: info@silvauto.it

Show Room e vendita:

via Luigi Luzzatti, snc (zona Malpensata) |
24126 Bergamo

Tel. 035 4243575 | Fax 035 3840040 |
e-mail: infobg@silvauto.it
www.silvauto.it




